Anfang der 90er waren sie sehr in Mode - kreditfinanzierte Al-
tersvorsorgekonzepte wie die Sicherheits-Kompakt-Rente (SKR),
System-Rente, Individual-Rente, LEX-Konzeptrente (LEXRente),
Europlan, Novarent, Profit-Plan oder SpaRenta Kombi-Rente.
Alle liefen nach dem gleichen Muster: Ein Bankkredit plus eine
Lebens- oder Rentenversicherung zu dessen Tilgung; das Ganze
natirlich mit ,Riesenrendite” plus ,interessanter Steuervorteil”.
Als ,Kronung” kam dann haufig noch die Finanzierung in einer
,besonders zinsgunstigen” Fremdwahrung wie Yen oder Schwei-
zer Franken hinzu.

Halbwegs besonnene Vermittler und Anleger konnten (iber derar-
tige Konstruktionen nur den Kopf schiitteln. Zumal sie auch noch
als besonders sicher und rentabel angepriesen wurden. Interes-
sant waren sie natiirlich in jedem Fall fiir die Verkaufer, da alle
diese Konzepte wegen der Kreditfinanzierung stets Mehrfachpro-
visionen enthielten. In der Realitat entpuppten sich viele dieser
Angebote jedoch als Kapitalvernichtung. Denn die eingebauten
Versicherungen erwiesen sich fiir die Tilgung des Kredits als viel
zu schwachbriistig. Die Folge: Deckungsliicken, Nachschiisse, und
das nicht zu knapp.

Marktfithrer dieser Angebote ist die Schnee-Gruppe aus Meinerz-
hagen mit ihrer Sicherheits-Kompakt-Rente (SKR-Rente). Anle-
geranwalt Peter Hahn von Hahn Rechtsanwalte Partnerschaft in

Hamburg, der geschadigte Anleger der Schnee-Gruppe vertritt, be-
reitet derzeit eine Musterklage gegen die Schnee-Gruppe und die
verantwortlichen Vermittlungsgesellschaften vor. Das OLG Hamm
hat bereits Anfang 2007 einen Vermittler der Schnee-Gruppe zu
Schadensersatz verurteilt. Dieses Urteil ist durch Nichtannahme-
beschluss des BGH rechtskraftig. '

Die Richter sahen die Unterlagen der Schnee-Gruppe als nicht aus-
reichend an, um den Anleger in geeigneter Form {iber die Chancen
und Risiken der in ihrem Kern spekulativen SKR-Rente aufzukla-
ren. Der Anleger erhielt daher einen Anspruch auf Schadensersatz.
Anwalte sehen fur rechtliches Vorgehen durch geschadigte Anle-
ger gute Erfolgsaussichten. Neben einer moglichen Haftung der
Schnee-Gruppe und deren Vermittler wird auch eine Inanspruch-
nahme der finanzierenden Banken und der involvierten Versiche-
rungen (vor allem Clerical Medical) gepriift.

Pikant dabei: Die Schnee-Gruppe selbst schreibt ihre Anleger an
und empfiehlt ihnen gegen Clerical Medical vorzugehen. Ein derart
eingeschranktes Vorgehen nur gegen einen Beteiligten Versiche-
rer halten Anwalte jedoch nicht fiir sinnvoll, weil auch noch ge-
genlber weitere in der Haftung Stehende gute Erfolgsaussichten
bestehen. Allerdings ist wegen der Verjéhrungspmblematik und
der zum 1. Januar 2009 in Kraft tretenden Abgeltungssteuer Eilbe-
darftigkeit gegeben. |
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